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   723	
  
1.21	
  Botswana	
   723	
  
1.22	
  Brasile	
  	
   723	
  
1.23	
  Burkina	
  Faso	
   723	
  
1.24	
  Burundi	
  	
   723	
  
1.25	
  Camerun	
  	
   723	
  
1.26	
  Canada	
   723	
  
1.27	
  Capo	
  Verde	
  	
   724	
  
1.28	
  Ciad	
  	
   724	
  
1.29	
  Cile	
   724	
  
1.30	
  Cina	
   724	
  
1.31	
  Colombia	
  	
   724	
  
1.32	
  Congo	
  (Repubblica	
  del)	
  	
  	
  	
   725	
  
1.33	
  Congo	
  (Repubblica	
  democratica	
  del)	
  	
  	
  	
   725	
  
1.34	
  Corea	
  del	
  Sud	
  	
   725	
  
1.35	
  Costa	
  d’Avorio	
   725	
  
1.36	
  Costa	
  Rica	
  	
   726	
  
1.37	
  Cuba	
  	
   726	
  
1.38	
  Dominicana	
  (Repubblica)	
  	
   726	
  
1.39	
  Ecuador	
  	
   726	
  
1.40	
  Egitto	
   726	
  
1.41	
  El	
  Salvador	
  	
   727	
  
1.42	
  Emirati	
  Arabi	
  Uniti	
  	
   727	
  
1.43	
  Eritrea	
   727	
  
1.44	
  Etiopia	
   727	
  
1.45	
  Filippine	
  	
   728	
  
1.46	
  Gabon	
   728	
  
1.47	
  Gambia	
  	
   728	
  
1.48	
  Ghana	
   728	
  
1.49	
  Giamaica	
   728	
  
1.50	
  Giappone	
   729	
  
1.51	
  Giordania	
  	
   729	
  	
  
1.52	
  Grenada	
   729	
  
1.53	
  Guatemala	
   729	
  
1.54	
  Guinea	
  	
   729	
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1.55	
  Haiti	
  	
   729	
  
1.56	
  Honduras	
  	
   729	
  
1.57	
  India	
  	
   730	
  
1.58	
  Indonesia	
  	
   730	
  
1.59	
  Iran	
  	
   730	
  
1.60	
  Iraq	
   730	
  
1.61	
  Israele	
   731	
  
1.62	
  Kazakhstan	
  	
   731	
  
1.63	
  Kenya	
   731	
  
1.64	
  Kyrghizistan	
  	
   731	
  
1.65	
  Kosovo	
  	
   732	
  
1.66	
  Kuwait	
   732	
  
1.67	
  Libano	
  	
   732	
  
1.68	
  Libano	
  	
   733	
  
1.69	
  Libia	
   733	
  
1.70	
  Macedonia	
   733	
  
1.71	
  Madagascar	
  	
   733	
  
1.72	
  Malawi	
   733	
  
1.73	
  Malaysia	
  	
  	
  	
   734	
  
1.74	
  Mali	
  	
   734	
  
1.75	
  Marocco	
   734	
  
1.76	
  Mauritania	
  	
   734	
  
1.77	
  Mauritius	
   734	
  
1.78	
  Messico	
  	
  	
   735	
  
1.79	
  Moldavia	
  	
   735	
  
1.80	
  Monaco	
   735	
  
1.81	
  Mongolia	
  	
   735	
  
1.82	
  Montenegro	
   735	
  
1.83	
  Mozambico	
   735	
  
1.84	
  Myanmar	
   736	
  
1.85	
  Namibia	
  	
   736	
  
1.86	
  Nepal	
  	
   736	
  
1.87	
  Nicaragua	
  	
   736	
  
1.88	
  Nigeria	
   737	
  
1.89	
  Nuova	
  Zelanda	
   737	
  
1.90	
  Oman	
   737	
  
1.91	
  Pakistan	
   737	
  	
  
1.92	
  Palau	
   737	
  
1.93	
  Panama	
   737	
  
1.94	
  Paraguay	
   737	
  
1.95	
  Perù	
  	
   738	
  
1.96	
  Qatar	
  	
   738	
  
1.97	
  Ruanda	
  	
   738	
  
1.98	
  Russia	
  	
   738	
  
1.99	
  Saint	
  Kitts	
  e	
  Nevis	
   738	
  
1.100	
  Saint	
  Vincent	
  e	
  Grenadine	
   739	
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1.101	
  San	
  Marino	
   739	
  
1.102	
  Senegal	
   739	
  
1.103	
  Serbia	
   739	
  
1.104	
  Seychelles	
   740	
  
1.105	
  Sierra	
  Leone	
   740	
  
1.106	
  Singapore	
   740	
  
1.107	
  Siria	
  	
   740	
  
1.108	
  Somalia	
  	
   740	
  
1.109	
  Sri	
  Lanka	
   741	
  
1.110	
  Stati	
  Uniti	
  d’America	
   741	
  
1.111	
  Sudafrica	
  	
   742	
  
1.112	
  Sudan	
  	
  	
  	
   742	
  
1.113	
  Svizzera	
  	
  	
  	
   742	
  
1.114	
  Tagikistan	
  	
   743	
  
1.115	
  Tanzania	
   743	
  
1.116	
  Thailandia	
   744	
  
1.117	
  Togo	
  	
   745	
  
1.118	
  Trinidad	
  e	
  Tobago	
   745	
  
1.119	
  Tunisia	
  	
   745	
  
1.120	
  Turchia	
   745	
  
1.121	
  Ucraina	
  	
   745	
  
1.122	
  Uganda	
   746	
  
1.123	
  Uruguay	
   746	
  
1.124	
  Uzbekistan	
   746	
  
1.125	
  Vaticano	
  (Città	
  del)	
   747	
  
1.126	
  Venezuela	
   747	
  
1.127	
  Vietnam	
   747	
  
1.128	
  Yemen	
   747	
  
1.129	
  Zambia	
   747	
  
1.130	
  Zimbabwe	
   748	
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